
Persbericht

VOOR ONMIDDELLIJKE PUBLICATIE

KOMET SALES KONDIGT FUSIE MET AXERRIO AAN

Bergen op Zoom, Nederland (29 Januari 2024)

Komet Sales en Axerrio zijn gefuseerd. Met deze samenwerking combineren ze de expertise en ervaring van beide organisaties op het gebied van IT in de sierteeltindustrie. Hierdoor zijn ze in staat om sneller te groeien en hun softwareproducten sneller te ontwikkelen. Bovendien zullen ze hun e-commerceplatforms integreren zodat er een aanbodnetwerk ontstaat dat Nederland, Europa en Noord- en Zuid-Amerika verbindt.

Komet Sales ("Komet"), de toonaangevende softwareleverancier voor de sierteeltindustrie in Noord- en Zuid-Amerika, is verheugd de fusie aan te kondigen met Axerrio, een toonaangevende softwareleverancier voor de sierteeltindustrie in Nederland en Europa. De fusie brengt de klanten van beide bedrijven nieuwe waarde door de toegang tot nieuwe functionaliteit te vergroten en door de klanten van de bedrijven in staat te stellen een uitgebreid netwerk van kopers en verkopers te bereiken via de e-commerce netwerken van Komet en Axerrio. Het huidige team van Axerrio zal leiding blijven geven aan de groeistrategie van Axerrio.

Axerrio, hoofdkantoor in Bergen op Zoom, Nederland, is uitgegroeid tot een van de grootste softwareleveranciers aan sierteeltbedrijven in Nederland en Europa.  De oplossingen en het team van Axerrio brengen een diepgaande expertise voor het aansturen van e-commerce en inkoopbeheer in de Nederlandse veiling- en privékanalen.  Bovendien is de oplossing van Axerrio sterk in het aansturen van productie en de integratie met retail systemen voor een naadloze verkoop en productie van boeketten en plantarrangementen. Na de fusie werken de bedrijven aan een naadloze integratie tussen Axerrio en de Komet-oplossingen.

Naast het e-commerce platform omvat de Komet bedrijvenfamilie de volgende onderdelen: UNOSOF, de vooraanstaande softwareleverancier voor bloemenkwekers in Zuid-Amerika; Floral Computer Systems (FCS) SmartSystem, de meest gebruikte oplossing voor bloemengroothandel in de VS; en Komet Sales, het toonaangevende ERP-systeem voor bloemenimporteurs en grootschalige groothandel. Deze oplossingen, samen met Axerrio, vormen een reeks producten die bedoeld zijn om leveranciers naadloos te verbinden met hun klanten in de hele toeleveringsketen van bloemen en planten. Ze helpen telers hun producten aan beide zijden van de Atlantische Oceaan te vermarkten en stellen importeurs en groothandel bedrijven in staat om producten van een breder scala aan leveranciers te betrekken, terwijl ze tegelijkertijd operationele efficiëntie en een verbeterde verkoopsnelheid bereiken. Deze combinatie sluit perfect aan bij de toewijding van Axerrio en Komet om innovatieve en uitgebreide oplossingen aan hun klanten te bieden. Bovendien hebben veel klanten die Komet, UNOSOF of FCS gebruiken, al zakelijke relaties met de klanten van Axerrio, wat onmiddellijke mogelijkheden biedt voor synergie en nieuwe functionaliteit.

"Onze visie is om software te leveren waarmee sierteelt bedrijven naadloos hun activiteiten kunnen beheren, hun omzet kunnen laten groeien en hun marge kunnen verbeteren", zegt Chris Beals, CEO van Komet Sales. "Met de toevoeging van Axerrio aan onze familie van bedrijven, brengen we een geweldig team en diepgaande softwaremogelijkheden voor Nederlandse en Europese organisaties met expertise in retail, productie en geïntegreerde e-commerce aan boord. Bovendien zal het verreikende e-commerce netwerk tussen de bedrijven klanten in staat stellen gemakkelijker te verkopen aan nieuwe kopers en regio’s.”

Bestaande klanten van zowel Komet Sales als Axerrio kunnen rekenen op een naadloze overgang en ondersteuning. De integratie van de expertise en technologieën van Axerrio, met name op het gebied van de productie van boeketten en plantenarrangementen voor de retail, zal de waarde en mogelijkheden van de producten van Komet verder vergroten.

"We zijn verheugd om onze krachten te bundelen met Komet om nog betere oplossingen te leveren aan onze huidige en toekomstige klanten", zegt Nardi Rens, CEO en medeoprichter van Axerrio. "Samen zullen we in staat zijn om nog uitgebreidere en innovatievere producten en diensten te bieden om onze klanten te helpen in hun dagelijkse operatie en groei ambities."
Nardi blijft de CEO van het groeiend Axerrio team in Nederland en Europa.

Komet en Axerrio hebben ambitieuze plannen om snel te werken aan de integratie van Amerikaanse en Europese productclassificatie en systemen om cross-selling tussen klanten te verbeteren. Klanten kunnen met deze ontwikkelingen en verbeterde functionaliteit anticiperen op de voortdurend veranderende sierteeltindustrie.

Voor mediavragen kunt u contact opnemen met Elena Mejia op elena@kometsales.com (Engelstalig).


Over Komet:

Komet is het moederbedrijf van Komet Sales, UNOSOF en FCS, de toonaangevende leveranciers van softwareoplossingen voor respectievelijk bloemenimporteurs, producenten en groothandel in de Amerikaanse sierteeltindustrie.  Komet beheert ook het K2K Floral e-commerce platform, het toonaangevende B2B e-commerce netwerk in Noord- en Zuid-Amerika. De klanten van Komet zijn gezamenlijk de drijvende kracht achter de sierteeltindustrie in Noord- en Zuid-Amerika en vertegenwoordigen enkele van de grootste bedrijven in de sector. Met hun software-oplossingen hebben Komet en haar dochterondernemingen een gezamenlijke visie om hun klanten te helpen hun activiteiten te stroomlijnen, de omzet te laten groeien en de marges te verbeteren.

Over Axerrio:

Sinds 1995 heeft Axerrio de Axerrio Business Software (ABS) succesvol geïmplementeerd bij meer dan 90 bedrijven. Op dit moment is de software een dagelijks handels- en procesaansturing instrument voor meer dan 1000 professionals in de sierteeltindustrie en duizenden van hun klanten via de Axerrio e-commerce oplossing. Axerrio biedt een uitgebreide bedrijfsoplossing die ERP software, ICT infrastructuur, gebruiker- en procesondersteuning en onderhoud omvat.
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Press Release

FOR IMMEDIATE RELEASE

KOMET SALES ANNOUNCES MERGER WITH AXERRIO

Bergen op Zoom, Netherlands (January 29, 2024)

Komet Sales and Axerrio have merged. With this collaboration, they combine the expertise and experience of both organizations in the field of IT in the floral industry. This enables them to accelerate their growth and expedite the development of their software products. Additionally, they will integrate their e-commerce platforms, creating an extensive supply network that connects the Netherlands, Europe, North America, and South America.

Komet Sales ("Komet"), the leading software provider for the floral industry in North and South America, is pleased to announce the merger with Axerrio, a leading software provider for the floral industry in the Netherlands and Europe. The merger brings new value to the customers of both companies by expanding access to new functionalities and allowing customers to access an extensive network of buyers and sellers through Komet's and Axerrio's e-commerce networks. The current Axerrio team will continue to lead Axerrio's growth strategy.

Axerrio, headquartered in Bergen op Zoom, Netherlands, has become one of the largest software providers for floral companies in the Netherlands and Europe. Axerrio's solutions and team bring in-depth expertise driving e-commerce and procurement management in Dutch auction and private channels. Furthermore, Axerrio's solution excels in production management and integrates seamlessly with retail systems for the smooth sale and production of bouquets and plant arrangements. After the merger, the companies will work on a seamless integration between Axerrio and the Komet solutions.

In addition to the e-commerce platform, the Komet corporate family includes the following subsidiaries: UNOSOF, the leading software provider for flower growers in South America; Floral Computer Systems (FCS) SmartSystem, the most widely used solution for flower wholesale in the United States; and Komet Sales, the leading ERP system for flower importers and large-scale wholesalers. In conjunction with Axerrio, these solutions form a range of products designed to seamlessly connect suppliers with their customers throughout the entire supply chain of flowers and plants. They assist growers in marketing their products on both sides of the Atlantic Ocean. They enable importers and wholesalers to source products from a broader range of suppliers while achieving operational efficiency and improved sales velocity. This combination aligns perfectly with Axerrio and Komet's commitment to providing innovative and comprehensive solutions to their customers. Additionally, many customers using Komet, UNOSOF, or FCS already have business relationships with Axerrio's customers, providing immediate opportunities for synergy and new functionality.

"Our vision is to provide software that allows floral businesses to seamlessly manage their operations, grow their revenue, and enhance their margins," said Chris Beals, CEO of Komet Sales. "With the addition of Axerrio to our family of companies, we bring a great team and in-depth software capabilities for Dutch and European organizations with expertise in retail, production, and integrated e-commerce aboard. Furthermore, the extensive e-commerce network between the companies will enable customers to sell more easily to new buyers and regions."

Existing customers of both Komet Sales and Axerrio can expect a seamless transition and support. The integration of Axerrio's expertise and technologies, especially in the production of bouquets and plant arrangements for retail, will further enhance the value and capabilities of Komet's products.

"We are excited to join forces with Komet to deliver even better solutions to our current and future customers," said Nardi Rens, CEO and co-founder of Axerrio. "Together, we will be able to offer an even more comprehensive and innovative range of products and services to help our customers in their daily operations and growth ambitions." Nardi will continue as CEO of the growing Axerrio team in the Netherlands and Europe.

Komet and Axerrio have ambitious plans to integrate American and European product classification and systems to enhance cross-selling among customers. With these developments and improved functionality, customers can anticipate the constantly evolving floral industry.

For media inquiries, please contact Elena Mejia at elena@kometsales.com.


About Komet:

Komet is the parent company of Komet Sales, UNOSOF, and FCS, the leading providers of software solutions for flower importers, producers, and wholesalers in the American floral industry. Komet also manages the K2K Floral e-commerce platform, the leading B2B e-commerce network in North and South America. Komet's customers collectively drive the floral industry in North and South America and represent some of the largest companies in the sector. With their software solutions, Komet and its subsidiaries share a common vision to streamline their customers' operations, increase revenue, and improve margins.

About Axerrio:

Since 1995, Axerrio has successfully implemented the Axerrio Business Software (ABS) at more than 90 companies. Currently, the software serves as a daily trading and process management tool for over 1000 professionals in the floral industry and thousands of their customers through the Axerrio e-commerce solution. Axerrio offers a comprehensive business solution that includes ERP software, ICT infrastructure, user and process support, and maintenance.
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